
                  Gestalte mit uns die Zukunft 
WE CONNECT BRANDS WITH LIFE

Was Dich auszeichnet

▪ Du bist ehrgeizig und möchtest Erfolge feiern

▪ Du bist kommunikationsstark, kontaktfreudig 

und kannst mit deiner gewinnbringenden Art 

überzeugen

▪ Du hast Vertriebserfahrung und kennst Dich 

gut in der Medienbranche aus

▪ Idealerweise verfügst Du über gute Kontakte 

zu Entscheidern

Wir bieten Dir

▪ Ein modernes, digitales Arbeitsumfeld

▪ Wertschätzung und offene Kommunikation

▪ Top Teamspirit und erfahrene Kolleg:innen

▪ Umfassender Gestaltungsspielraum

▪ Top Equipement: Notebook, Smartphone etc.

▪ Hybrides Arbeiten (Office und Home Office)

▪ Einen Dienstwagen auch zur privaten Nutzung

▪ Erfolgsorientierte Vergütung ohne Deckelung

▪ Vermögenswirksame Leistungen

▪ Regelmäßige Mitarbeiterevents
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New Business Manager (m/w/d)
Expert:in für analoge / digitale Out-of-Home Kommunikation

Bewerbung an:

Andreas Kiechle

+49 7221 97332 0

bewerbung1@posterselect.de

Außenwerbung ist unsere DNA und unsere Leidenschaft. Als Expert:innen für Außenwerbung verstehen wir 

uns als Schnittstelle zwischen unseren Kunden, deren Marken und dem öffentlichen Leben. Unsere Mission ist 

es, die Werbebotschaft zur richtigen Zeit im richtigen Lebensumfeld der Zielgruppe zu adressieren. Egal ob 

analog oder digital. Wir stehen für effektive und datengetriebene Medialösungen. Regional, national und 

international.

Um diese Mission zu erfüllen, suchen wir sympathische Kolleg:innen, die mit ihrer gewinnbringenden Art 

Entscheider aus Agenturen und Unternehmen für unsere Medialösungen begeistern können.

Das erwartet Dich bei uns

▪ Du bist verantwortlich für den Ausbau und die Entwicklung von New Business / der Neukundenakquise

▪ Du begeisterst und betreust regionale oder nationale Werbungtreibende und/oder deren Mediaagentur

▪ Du erarbeitest zusammen mit der Mediaplanung kundenindividuelle Out-of-Home Lösungen, die Du 

professionell präsentierst und zielführend zum Abschluss bringst

▪ Du entwickelst Strategien zur Kundengewinnung, identifizierst potenzielle Zielkunden und baust 

nachhaltige Kundenbeziehungen auf

▪ Du organisierst und pflegst deine Kontakte und Aktivitäten im CRM-System
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